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“ESTE É O LIVRO MAIS INTERESSANTE E ÚTIL DE DAN ARIELY.”  
NASSIM NICHOLAS TALEB

AUTOR DE PREVISIVELMENTE IRRACIONAL

DAN ARIELY
INCLUI CAPÍTULO INÉDITO

“Um livro criativo que oferece in
sights perspicazes sobre como bur
lamos as regras e mesmo assim 
nos consideramos pessoas de moral 
elevada.” – TIME 

V ocê provavelmente se considera 
uma pessoa honesta, mas a ver

dade é que todo mundo trapaceia. 

Nenhum de nós está imune à deso
nestidade – seja na forma de uma 
mentirinha “inocente” para evitar 
problemas, seja ao aproveitar um 
recurso da empresa para uso pessoal. 

Em mais um livro provocativo, Dan 
Ariely traz uma análise inovadora do 
comportamento humano, examinan
do as forças contraditórias que nos 
levam ora a trapacear, ora a perma
necer honestos. 

Com leveza e bom humor, o autor 
mostra por que é mais fácil mentir 
sobre certas coisas do que sobre 
outras; como o risco de ser apanha
do importa menos do que pensa
mos na hora de tomar decisões; e 
como algumas práticas corporativas 
facilitam atitudes imorais. 

Além disso, por meio de pesqui
sas e experimentos originais, Ariely 
revela medidas simples que podem 
ajudar a nos manter na linha e 
aponta o caminho para alcançar
mos uma ética mais elevada em 
nosso cotidiano. 

Lançado anteriormente como A mais pura verdade sobre a desonestidade

ESTE LIVRO MUDARÁ A MANEIRA COMO VOCÊ ENXERGA A 

SI MESMO, SUAS AÇÕES E O COMPORTAMENTO DOS OUTROS

A chance de sermos pegos afeta a probabilidade de fazermos 

algo errado? De que maneira as empresas estimulam com

portamentos antiéticos? O trabalho em equipe nos torna mais ou 

menos honestos? A religião influencia nossa conduta moral? 

Neste livro, o economista comportamental Dan Ariely explora 

de que forma o desvio de conduta ocorre nos âmbitos pessoal, 

profissional e político, e como isso afeta até mesmo aqueles que 

todos acreditam ter os mais elevados padrões morais. 

Em geral, acreditamos que o ato de trapacear é baseado em aná

lises racionais de custobenefício. Porém, o autor revela que são 

as forças irracionais, que não levamos em conta, que costumam 

determinar nosso comportamento.

Com um estilo próprio, que lembra Malcolm Gladwell, Ariely 

demonstra que a desonestidade é inerente à condição humana. 

Preparese para conhecer a verdade.

“Cativante e inteligente… Com seu 
característico estilo bemhumora
do, Ariely investiga o enigma da 
desonestidade humana, na espe
rança de descobrir formas de nos 
ajudar a controlar nosso comporta
mento e ter resultados melhores.” 
– Publishers Weekly

“Dan Ariely mostra de maneira enge
nhosa e prazerosa como as pessoas 
equilibram a verdade com a trapaça 
para criar uma realidade com que 
se sintam confortáveis. Você terá 
uma compreensão mais profunda 
de sua própria ética pessoal.” – Dr. 
Mehmet Oz, autor de Fuja da farmácia e Você 
– Manual do proprietário

DAN ARIELY é professor de Psico
logia e Economia Comportamental 
na Universidade Duke. Autor de 
inúmeros livros e artigos científi
cos, é um dos membrosfundadores 
do Center for Advanced Hindsight.

Seus trabalhos já foram publicados 
em veículos como The New York 
Times, The Wall Street Journal, The 
Washington Post, The Boston Globe, 
Business 2.0, Scientific American 
e Science. Pela Sextante, lançou 
também A psicologia do dinheiro e 
Previsivelmente irracional.
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