


MARKETING
PARA CRESCER

8ESTRATÉGIAS DE

KOTLER
PHILIP E MILTONO guru do marketing Philip Kotler e o estrategista Milton Kotler 

ensinam como sobreviver a uma economia difícil

Para conquistar novos clientes em um mundo cheio de desafi os, é 

fundamental usar estratégias de marketing criativas.

Neste livro, Philip e Milton Kotler explicam, na linguagem clara e aces-

sível de sempre, nove megatendências que trarão novas oportunida-

des nos próximos anos. Entre elas estão a redistribuição mundial de 

riqueza, a urbanização contínua, a aceleração da economia verde glo-

bal e os valores sociais em rápida transformação. 

Faça seu negócio crescer adotando estas 8 estratégias comprovada-

mente efi cazes:

• Fortaleça sua participação de mercado.

• Crie consumidores e parceiros fi éis.

• Desenvolva uma marca poderosa.

• Inove em produtos, serviços e experiências.

• Expanda-se internacionalmente.

• Amplie seu alcance através de fusões, aquisições, alianças e joint 

ventures.

• Construa uma excelente reputação de responsabilidade social.

• Faça parcerias com governos e ONGs.

“A ordem econômica mundial foi rei-

niciada e a única forma de sobreviver 

é crescer de forma contínua e susten-

tável. Este livro é um mapa para um 

futuro desafi ante porém promissor.” 

– Mukesh D. Ambani,

presidente do conselho e CEO 

da Reliance Industries

“Philip Kotler conseguiu trazer mais 

uma incrível síntese dos principais 

problemas destes tempos difíceis, 

além de ótimos conselhos pragmá-

ticos sobre como crescer.”

– Shumeet Banerji, diretor 

não executivo da BBC

“Creio que as empresas se benefi cia-

rão enormemente se seus diretores 

lerem e discutirem as 8 formas de 

crescer nessa difícil economia mun-

dial. Eles podem descobrir caminhos 

que não tinham percebido antes.”

– Ram Charan, consultor de 

empresas, palestrante e escritor

“Os irmãos Kotler são os mestres do 

marketing e da estratégia! Eles vão 

lhe mostrar como transformar sua 

estratégia de marketing em um plano 

de crescimento.” 

– Hermann Simon, presidente 

da Simon-Kucher & Partners 

PHILIP KOTLER é professor de 

marketing da Kellogg School of Ma-

nagement da Northwestern Univer-

sity. Detentor de diversos prêmios e 

títulos de honra concedidos por vá-

rias instituições de ensino do mun-

do, é doutor em Economia pelo MIT. 

Considerado pelo The Wall Street 

Journal um dos 10 pensadores mais 

infl uentes da área de negócios, Kotler 

é autor de mais de 50 obras traduzi-

das para mais de 25 idiomas. 

MILTON KOTLER é presidente do 

Kotler Marketing Group. Seus livros 

incluem A Clear-Sighted View of Chi-

nese Business Strategy e Why China? 

A Business Adventure.
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